& BTS
Management des unites
commerciales

Préparation du dipléme Education Nationale en alternance
BAC +2

« Je prépare un BTS MUC, formation assez di cile, il faut étre motivée. Jinterviens par exemple dans la
gestion de la relation client, dans la gestion et I'animation de I'o re de produits nécessaires a l'activité
commerciale. Je découvre alors et aime le management avec les di érentes taches que doit accomplir le
manager.» Florine 20 ans
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IMPLICATION — RIGUEUR — SENS DU RELATIONNEL
CONTENU DE LA FORMATION ORGANISATION DE LA FORMATION

Enseignement assuré par des professionnels

* Economie générale « Démarrage : septembre

* Management d’entreprise + Durée : Deux anneées scolaires

* Droit * Rythme : 2 ]/ sem en formation,
* Marketing et marketing direct 3j/sem en entreprise

* Action commerciale, réseau de
distribution, négociation
* Qutils de gestion commerciale
* Actions professionnelles
« Communication, expression (oral, écrit) ET APRES .7
* Anglais commercial * Intégrer une 3™e année de
specialisation post-BTS
* Insertion professionnelle :
CONDITIONS D°ACCES - attaché commercial
- conseiller de vente, chef de rayon
+ Perspective d’évolution professionnelle :
- directeur de magasin
- gérant
- directeur d’'un centre de pro ts

« Etre titulaire d’'un baccalauréat
Général ou Technologique, ou avoir
suivi une formation y conduisant

STATUT

« Salarié en contrat de
professionnalisation, en alternance

« Salarié d’entreprise en Congé
Individuel de Formation (CIF),
possibilité de parcours VAE
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S Beaune: 03 80 25 94 50 - fabienne.perrot@cci2l.fr
3 Dijon :03 80 72 58 96 - sophie.delorme®@cci21.fr Chambre de Commerce et d'Industrie COTE-D'OR









